| COMO CONSEGUIR E MANTER BONS FORNECEDORES |

Os insumos, matérias

primas e servicos as [[VANTAM[NTO [
vezes representam o ESCOLHA DE FORNECEDORES

maior custo do negécio.
Por isso ter um bom
relacionamento e
conseguir bons precos
com seus fornecedores
é fundamental.

Seus fornecedores
podem ser responsaveis
pelo sucesso ou
fracasso do seu negdcio,
por exemplo: fechar
uma grande venda e
descobrir que o seu
fornecedor ndo é capaz
de suprir esse pedido.

Dividimos em 3 etapas
para vocé pensar a
construcdo de um bom
relacionamento com
seus fornecedores:

Quais os pregos e condi¢oes
oferecidas no mercado?

Antes de iniciar a negociacdo
tenha um objetivo claro

(0 que voceé busca? preco
baixo? Condicoes de
pagamento especificas?).

Pense em um plano B caso a
relagdo com esse fornecedor
nao dé certo (qual o valor
maximo que esta disposto a
pagar?, por exemplo).

Organize a compra

da melhor forma (qualidade,
atendimento, reunir outros
empreendedores que buscam
a mesma matéria prima para
fazer uma compra coletiva e
reduzir o preco).

Seja racional e justo
com o seu fornecedor
(ambos precisam

ganhar com esse acordo).

DESENVOLVIDO POR D[SAHO:
[ 4

"’ b‘ Liste os seus fornecedores atuais de cada area e posicione-os por ordem de
TAMUJUN“] slianca preferéncia especificando - preco, condi¢Bes de pagamento, prazo e qualidade. Ex.:

empreendedora

Fornecedor X

Preco | Condi¢des de pagamento | Prazo | Qualidade




