
PASSO A PASSO DA DIVULGAÇÃO

DESENVOLVIDO POR

 
DICAS

• AS INFORMAÇÕES IMPORTANTES PRECISAM ESTAR VISÍVEIS.
• EXPLORE O USO DE CARTÕES DE VISITA.
• FAÇA PARCERIAS COM OUTROS EMPREENDEDORES.

PLANEJE-SE E FAÇA
UMA BOA DIVULGAÇÃO

DIVULGAR NÃO É SINÔNIMO 
DE GASTAR MUITO DINHEIRO

LEMBRE-SE: VOCÊ PRECISA SER VISTO PELOS NOVOS CLIENTES
E LEMBRADO PELO ANTIGOS E ATUAIS, MAS SEM EXAGERAR!

COMO DIVULGAR SEU NEGÓCIO?

FAÇA O PLANEJAMENTO
DE NEGÓCIO (METAS E 

OBJETIVOS)

 

1

DEFINIR O OBJETIVO DA 
DIVULGAÇÃO, POR EXEMPLO, 

ATRAIR UM NOVO PERFIL
DE PÚBLICO.

 

2

DEFINA O PÚBLICO-ALVO
DA DIVULGAÇÃO

 

3

DEFINA O QUE
SERÁ DITO

 

4

DEFINA A LINGUAGEM
MAIS ADEQUADA

 

5

ESCOLHA O VEÍCULO MAIS 
ADEQUADO (FAIXAS E CARTAZES, 
PANFLETOS E FOLDERS, RÁDIO DO 

BAIRRO, REDES SOCIAIS,
ENTRE OUTROS)

 

6
PARA TER SUCESSO,
VOCÊ PRECISA: 
• TER CLARAS TODAS AS
  INFORMAÇÕES DA SUA
   EMPRESA.
• FAZER UMA DIVULGAÇÃO
  CONSTANTE.


