12 PASSO

CONHECA QUEM SAO DEFINA COMO VOCE CONHECA 3
SEUS CONCORRENTES QUER SE DIFERENCIAR MANEIRAS BASICAS!
DOS SEUS CONCORRENTES

Seja um especialista nos seus
concorrentes. Entenda suas

COMO SE DIFERENCIAR 1@
DA CONCORRENCIA? PRECO

Entenda Itodo processo Tenha o menor valor do mercado
de atendimento, entrega para concorrer e diferenciar dos

€ manutengao que‘Seu seus concorrentes.
concorrente possuli.

* Produza em grande quantidade
* Tenha bons fornecedores
* Uma negociacdo com seus fornecedores
2 l SAIBA MAIS:
Local :
Preco médio

Qual a qualidade do PERFIL DO SEU CONSUMIDOR © e

mate"f‘a:&lém; e Conheca profundamente o perfil do seu e Estado civil
Reproduza o qu:\i: ;ar antias eles cliente para que o seu produto/servigo * Gostos
que gostou e 3?erecem? atenda a real necessidade do seu cliente. Etc...
NAO ERRE no porque voltaria (ou n&o)

que nao gostou! 2 comprar com eles? SAIBA MAIS:

SEJA CRiTICO! SEJA LIDER DE MERCADO
3 Ofereca um produto/servico

que ainda nao existe na regiao.

DESENVOLVIDO POR
[ 4
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